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From Seeds to Exits
「事業化（起業）からIPO・M&Aまでのプロセス」

【提携人材会社】
〇各段階において、当社と提携する人材紹介会社から割安価格で優先的に人材をご紹介できます。経営幹部から、営業、管理部門まで幅広い人材ニーズに対応いたします。

【経験に基づくハンズオン支援】
〇30年以上にわたる経験で培った知見・ノウハウを活かし、ビジネスモデルの検討、事業計画・資本政策の立案及び見直しを含めた幅広いハンズオン支援をいたします。

【提携専門機関】
〇知財戦略の立案等に際して、特許法律事務所や特許調査機関をご紹介可能です。
〇競合技術、製品及びマーケットの調査に際して、市場調査機関をご紹介可能です。

【50Ｍプログラム】
〇最大5,000万円のシード出資
〇メンタリング・育成コンテンツ提供
〇先輩起業家・専門家ネットワーク提供

〇採択企業向けオフィス提供
〇設立・増資手続き支援
〇スタートアップ支援パッケージ利用
　（AWS、Google、PRTIMES、Stripe等）

〇当社設立（1991年）以降、ベンチャーブームの盛衰に左右されず、継続的にファンドを設立しております。
〇１ファンドの規模は100億円と豊富な資金力があります。
〇EXファンドからの投資を含めると、1社あたり30億円を超える投資も可能です。
〇ファンドの運用期間は非常に長期間に及ぶ為、起業段階からEXITまで腰を据えた支援が可能です。
〇ファンドの期間延長や後続ファンドでの追加投資、親会社への株式移管の実績もございます。

【ビジネスマッチング】
　〇日本生命が国内最大級の機関投資家として、幅広い法人ネットワークを構築しており、ビジネスマッチングによる多数の事業会社様をご紹介可能です。

【ＩPO準備支援】
〇豊富なEXIT実績に基づいたIPO準備のアドバイスが可能です。また、IPO
準備に際して、証券会社／監査法人／名簿管理人選定をサポートします。

【公的助成制度の認定VC】
〇以下の公的助成制度を活用出来ます。
•STS：当社からの出資及び助成金（最大7,000万円）調達を支援します。

【当社ファンドによる出資】
〇当社ファンドによる出資及びマイルストーンの達成状況等に応じた追加出資
を行います。（当社ファンドの特長は以下をご参照ください。）

【強力な社外ネットワークの活用】
〇リードVCとして、資金調達の際、他VCの紹介、サポートを行います。また、借入についても、日本政策金融公庫や民間銀行の融資担当者様のご紹介が可能です。

「STS」：新エネルギー・産業技術総合開発機構（NEDO）の研究開発型ベンチャー支援事

【ＩPO後の継続保有】
〇親会社日本生命への株式移管によるIPO後の継続保有
の実績もございます。
※但し、移管するか否かは日本生命の判断となります。

【マスコミ】
〇日本経済新聞社等の各担当者をご紹介可能です。

アクセラレーションプログラム
【50Ｍプログラム】




